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Tóm tắt: Tổng quan về nhượng quyền thương mại và hợp đồng nhượng 

quyền thương mại.Trình bày một số vấn đề pháp lý, các điều kiện có 

hiệu lực của  hợp đồng nhượng quyền thương mại, các quy định pháp 

luật về hợp đồng nhượng quyền thương mại. Từ đó tìm ra cách áp dụng 

phù hợp nhất, bảo vệ được lợi ích hợp pháp cho doanh nghiệp mình. Đề 

xuất một số kiến nghị góp phần hoàn thiện cơ sở pháp lý cho hợp đồng 

nhường quyền thương mại nhằm thúc đẩy hoạt động nhượng quyền 

thương mại phát triển mạnh mẽ trong thời gian tới  
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