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PH¸T TRIÓN DOANH NGHIÖP NHá Vμ VõA  

CñA THñ §¤ Hμ NéI 

TS Phạm Thị Thu Hằng* 

Doanh nghiệp nhỏ và vừa đóng vai trò hết sức quan trọng đối với phát triển kinh tế 
xã hội của mọi quốc gia trên thế giới, trong đó có Việt Nam và đặc biệt đối với Thủ đô 
ngàn năm văn hiến của ta. Những con số và sự kiện kinh tế Hà Nội trong những năm vừa 
qua cho thấy, kinh tế Thủ đô đã có những "bước nhảy kịp” đón đại lễ 1000 năm Thăng 
Long - Hà Nội, trong đó phải kể đến những nỗ lực phát triển của các doanh nghiệp, nhất 
là các doanh nghiệp nhỏ và vừa (DNNVV) sau khi đã phải trải qua những cơn đau "vật 
vã” do cuộc khủng hoảng kinh tế thế giới 2008 - 2009 mang lại. 

Năm 2009 là năm Thủ đô Hà Nội có tổng sản phẩm nội địa (GDP) tăng 6,7% so với 
năm 2008, trong đó dịch vụ tăng 7,4%, công nghiệp - xây dựng tăng 6,9%, nông - lâm - thuỷ 
sản tăng 0,1%. Đây là mức tăng trưởng khá so với mặt bằng chung của cả nước (5,2%). Cơ 
cấu kinh tế tiếp tục chuyển dịch theo hướng tích cực: tỷ trọng ngành dịch vụ đạt 52,3%, cao 
hơn mức 52,1% của năm 2008; công nghiệp đạt 41,4%. Các doanh nghiệp đã nỗ lực, bước 
đầu tái cơ cấu đầu tư và sản xuất kinh doanh nên giá trị sản xuất công nghiệp ở những 
tháng cuối năm tăng cao hơn đầu năm. Tính chung cả năm 2009, giá trị sản xuất tăng 9,43% 
so với năm trước. Tổng thu ngân sách do khối doanh nghiệp Thủ đô thực hiện là 56.809,5 tỷ 
chiếm tỷ trọng 75,2% trên tổng số thu ngân sách nội địa (trừ dầu thô).  

1. Sự hình thành, phát triển của các DNNVV Thủ đô Hà Nội 

 Kể từ khi Đổi mới, hoà nhịp cùng với sự phát triển chung của cả nước, các doanh 
nghiệp của Hà Nội đã có sự phát triển mạnh mẽ, góp phần quan trọng vào việc xây dựng 
và phát triển Thủ đô Hà Nội trở thành trung tâm kinh tế, chính trị của đất nước. Hà Nội 
luôn luôn là một trong hai địa phương dẫn đầu cả nước về số lượng doanh nghiệp thành 
lập và đăng ký kinh doanh. Tính đến hết tháng 6/2010, Hà Nội đã có 100.708 doanh 
nghiệp đăng ký thành lập, với tổng số vốn đăng ký đạt trên 976.855 tỷ đồng. Riêng  
7 tháng đầu năm 2010 đã có 9977 doanh nghiệp đăng ký với tổng số vốn là 466.894.000 
triệu đồng1 

                                                 
* Phòng Thương mại và Công nghiệp Việt Nam. 
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Theo quy luật chung, không phải tất cả các doanh nghiệp khi thành lập đều có thể 
hoạt động ngay được hoặc tồn tại mãi mãi. Theo số liệu của Tổng cục Thống kê, số lượng 
doanh nghiệp Hà Nội hiện đang hoạt động tính đến 31/12/2008 là 39503 doanh nghiệp. 
Bảng 1 cho thấy các chỉ tiêu kinh doanh của khối doanh nghiệp đang hoạt động của Hà 
Nội so với cả nước.  

Bảng 1. Doanh nghiệp của Hà Nội đến 31/12/2008 

 
Số doanh 

nghiệp 

Số lao 
động đến 

31/12 

Nguồn vốn 
(tỷ đồng) 

TSCĐ và đầu 
tư dài hạn 

(triệu đồng) 

Doanh thu 
thuần  

(tỷ đồng) 

Lợi nhuận 
trước thuế 
(tỷ đồng) 

Nộp  
ngân 
sách 

(tỷ đồng) 

Cả nước 205889 8154850 6335827 2579595 5315444 211432 289182 

Hà Nội  39503 1204107 1225724 476626 940695 15333.3 39519 

Chiếm tỷ lệ 
(%) 19,2 14,8 19,3 18,5 17,7 7,3 13,7 

Trong tổng số các doanh nghiệp của Hà Nội, nếu xét theo tiêu chí về lao động thì có 
97,4% số doanh nghiệp có quy mô nhỏ và vừa. Nếu xét theo tiêu chí về vốn thì có 95,2% 
số doanh nghiệp có quy mô nhỏ và vừa. Bảng 2 giới thiệu số lượng doanh nghiệp nhỏ và 
vừa qua các năm, từ 2000 đến 2008, xét theo tiêu chí lao động.   

Bảng 2. Số lượng doanh nghiệp nhỏ và vừa đang hoạt động qua các năm,  
từ 2000 đến 2008, xét theo tiêu chí lao động 

 Doanh nghiệp 
cực nhỏ 

Doanh nghiệp  
nhỏ 

Doanh nghiệp  
vừa 

Doanh nghiệp  
lớn Tổng số 

Năm 2000 2006 1870 272 543 4691 

Năm 2001 3068 2478 271 590 6407 

Năm 2002 4920 3517 333 690 9460 

Năm 2003 6363 4316 396 738 11813 

Năm 2004 8463 5359 441 805 15068 

Năm 2005 10560 6337 521 796 18214 

Năm 2006 14213 6134 548 844 21739 

Năm 2007 15365 7915 661 882 24823 

Năm 2008 24952 12640 880 1031 39503 
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Hình 1. Tỷ lệ doanh nghiệp qua các năm phân theo quy mô doanh nghiệp, xét theo tiêu chí lao động 

Bảng 3. Số lượng doanh nghiệp nhỏ và vừa qua các năm, từ 2000 đến 2008, xét theo tiêu chí vốn 

 
Doanh nghiệp  

nhỏ 
Doanh nghiệp  

vừa 
Doanh nghiệp  

lớn Tổng số 

Năm 2000 3849 559 283 4691 

Năm 2001 5393 686 328 6407 

Năm 2002 8186 836 438 9460 

Năm 2003 10336 978 499 11813 

Năm 2004 13274 1173 621 15068 

Năm 2005 16147 1365 702 18214 

Năm 2006 19491 1461 787 21739 

Năm 2007 21703 2061 1059 24823 

Năm 2008 33390 4234 1879 39503 
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Hình 2. Tỷ lệ doanh nghiệp qua các năm phân theo quy mô doanh nghiệp – xét theo tiêu chí vốn  
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Nhìn chung, số lượng doanh nghiệp đang hoạt động trên địa bàn Hà Nội tăng lên 
đáng kể từ năm 2000 cho đến nay. Tuy nhiên, có thể thấy, nếu xét theo tiêu chí vốn thì tỷ 
lệ doanh nghiệp có quy mô vừa có chiều hướng gia tăng, nhưng nếu xét theo tiêu chí lao 
động thì tỷ lệ doanh nghiệp nhỏ và cực nhỏ có chiều hướng gia tăng và tỷ lệ doanh 
nghiệp có quy mô vừa có chiều hướng giảm. Điều này có thể giải thích được, bởi các 
ngành dịch vụ, kỹ thuật cao, sử dụng ít lao động khá phát triển ở Hà Nội. Các ngành sản 
xuất chế biến sử dụng nhiều lao động thường được di dời sang các tỉnh lân cận. 

Ngoài số các doanh nghiệp có đăng ký kinh doanh đầy đủ theo Luật Doanh nghiệp 
cần phải kể đến khu vực hộ kinh doanh cá thể. Theo số liệu tổng điều tra của Tổng cục 
Thống kê, tại thời điểm 1/7/2007, Thủ đô Hà Nội có 117034 hộ kinh doanh cá thể, trong đó 
có 47214 hộ có đăng ký kinh doanh, chiếm 40,2%. Đây là mức cao hơn hẳn so với tỷ lệ hộ 
có đăng ký kinh doanh chung trên toàn quốc (27,5%). Khu vực này là một kênh phân phối 
quan trọng đóng góp cho việc phát triển các dịch vụ và thương mại bán lẻ của Thủ đô. 
Khu vực hộ kinh doanh cá thể còn tạo việc làm cho 211.166 lao động. 

2. Một số đặc điểm phát triển của DNNVV Thủ đô  

Các DNNVV Hà Nội tập trung chủ yếu vào một số ngành như bán buôn bán lẻ 
(4,5%); công nghiệp (15,7%); xây dựng (10%); hoạt động khoa học công nghệ (9,0%); hoạt 
động hành chính hỗ trợ (4,1%): thông tin truyền thông (3,1%). Định hướng của các 
DNNVV Hà Nội vào các ngành thương mại dịch vụ thể hiện rất rõ trong phân bổ ngành 
của khu vực hộ kinh doanh cá thể: bán buôn bán lẻ (53,5%); ăn uống, lưu trú (19%); hoạt 
động hành chính hỗ trợ (1,4%): thông tin truyền thông (2,1%). Đặc biệt có tới 4,5% số hộ 
kinh doanh cá thể hoạt động trong lĩnh vực kinh doanh bất động sản, trong khi tỷ lệ 
doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực này chỉ chiếm 1,4% tổng số doanh nghiệp của Hà 
Nội. Điều này cũng cho thấy Hà Nội còn có rất nhiều việc phải làm trong việc hỗ trợ, 
hướng dẫn khu vực hộ kinh doanh cá thể đăng ký kinh doanh với tư cách pháp nhân đầy 
đủ, nhất là đối với những ngành khá phát triển nhưng tương đối nhạy cảm như ngành 
kinh doanh bất động sản. 

Nhìn chung, các doanh nghiệp của Hà Nội phát triển với nhịp độ trung bình so với 
cả nước. Số liệu của Tổng cục Thống kê cho thấy, năm 2008, nguồn vốn bình quân trên 
một lao động của doanh nghiệp Hà Nội là tương đương với mức chung của cả nước  
(31 triệu đồng). Tuy nhiên, số lao động bình quân trên một doanh nghiệp của Hà Nội chỉ 
có 30 lao động, trong khi đó mức chung của cả nước là 40 lao động. Doanh nghiệp Hà Nội 
có mức doanh thu bình quân trên một lao động là 781,2 triệu đồng, cao hơn với mức của 
cả nước (651,8 triệu đồng) song, tỷ lệ nộp ngân sách so với doanh thu của các doanh 
nghiệp Hà Nội lại thấp hơn 4,2% (so với mức chung của cả nước là 5,4%), (Xem hình 3).  

Cùng với sự bùng nổ trong phát triển đô thị, vấn đề địa điểm kinh doanh luôn là 
vấn đề được các DNNVV Hà Nội đặc biệt quan tâm. Có tới 55% số hộ kinh doanh cá thể 
vấn phải sử dụng nhà ở của mình làm địa điểm kinh doanh. Các khu vực chợ đáp ứng 
được nhu cầu địa điểm kinh doanh của 17% số hộ. Đáng lưu ý là chỉ có 0,2% số hộ kinh 
doanh cá thể có địa điểm kinh doanh tại các trung tâm thương mại, siêu thị. Đây là một 
vấn đề rất đáng được quan tâm trong quá trình quy hoạch phát triển đô thị. Hầu hết thủ 
đô của các nước ở khu vực châu Á (Hàn Quốc, Thái Lan, Singapore...) đều xây dựng rất 
nhiều các trung tâm thương mại, siêu thị để phục vụ các doanh nghiệp nhỏ và cực nhỏ - 
hộ kinh doanh cá thể. 
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Hình 3. So sánh một số chỉ tiêu kinh doanh của doanh nghiệp Hà Nội so với cả nước 

Tình trạng về địa điểm kinh doanh của các doanh nghiệp có đăng ký kinh doanh đầy 
đủ có phần sáng sủa hơn nhưng vẫn còn tới 33% số doanh nghiệp phải sử dụng nhà ở làm 
địa điểm kinh doanh. Và chỉ có 0,8% số doanh nghiệp có địa điểm kinh doanh tại khu công 
nghiệp, khu chế xuất, cụm công nghiệp. Cũng có thể thấy, số doanh nghiệp thuộc diện này 
chủ yếu là các doanh nghiệp có quy mô vừa và lớn. Dường như các chính sách về mặt bằng 
sản xuất kinh doanh cho các DNNVV của Hà Nội vẫn chưa được giải quyết triệt để và đang 
đòi hỏi nỗ lực rất lớn của chính quyền thành phố, của các nhà quy hoạch đô thị để tạo điều 
kiện cho Hà Nội phát triển thành trung tâm kinh doanh năng động. 

3. Các biện pháp thúc đẩy phát triển DNNVV của Thủ đô Hà Nội  

Trong suốt hơn 20 năm qua kể từ khi Đổi mới, chính quyền thành phố Hà Nội đã 
nhận thức rõ vai trò sự phát triển của DNNVV là xương sống cho sự phát triển kinh tế xã 
hội của Thủ đô. Uỷ ban Nhân dân thành phố đã chủ động phối hợp với Phòng Thương mại 
và Công nghiệp Việt Nam nghiên cứu phân tích chỉ số năng lực cạnh tranh cấp tỉnh (PCI) 
nhằm cải thiện môi trường kinh doanh cho các doanh nghiệp của Hà Nội. Nhiều chính 
sách hỗ trợ phát triển DNNVV đã được triển khai thực hiện. Hà Nội cũng là nơi có nhiều 
cơ quan Trung ương hoạt động, do vậy các chính sách hỗ trợ phát triển DNNVV cũng 
được xây dựng dựa chính vào yêu cầu phát triển của các DNNVV đóng trên địa bàn 
thành phố. Hà Nội đã rất tích cực triển khai Nghị định số 56/1009NĐ-CP về Chính sách 
trợ giúp phát triển DNNVV (trước đây là Nghị định số 90/2001/NĐ-CP); Nghị định 
45/2010/NĐ-CP Nghị định 88 NĐ-CP/2005 ngày 30/7/2005 về tổ chức và quản lý và thành 
lập hiệp hội doanh nghiệp. (Trước đây là Nghị định 88/2005/NĐ-CP); Quyết định số 
143/2004/QĐ-TTg của Thủ tướng Chính phủ ngày 10/8/2004 về việc Phê duyệt Chương trình 
trợ giúp đào tạo nguồn nhân lực cho các doanh nghiệp; Quyết định số 236/2006/QĐ-TTg về 
Kế hoạch phát triển doanh nghiệp nhỏ và vừa SME 2006-2010; Các chương trình hỗ trợ 
phát triển doanh nghiệp của Nhà nước như: Chương trình khuyến công, Chương trình 
xúc tiến thương mại, Chương trình hỗ trợ về bảo vệ quyền sở hữu trí tuệ, các loại quỹ 
chuyển giao công nghệ, ứng dụng công nghệ thông tin…  

Mặc dù vậy, các DNNVV của Thủ đô Hà Nội cũng có những điểm yếu điểm mạnh 
nhất định và đang phải đối mặt với những thách thức không nhỏ. Bên cạnh đó cơ hội 

TSCĐ và đầu tư dài hạn bình 
quân 1 lao động (triệu đồng) 

Doanh thu bình quân  
1 lao động (triệu đồng) 
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phát triển của DNNVV Hà Nội cũng rất nhiều. Vấn đề là các DNNVV phải được tăng 
cường năng lực để nắm bắt các cơ hội này.  

3.1. Điểm mạnh 

– Tinh thần kinh doanh mạnh mẽ với sự bùng nổ số lượng các doanh nghiệp mới 
trong một vài năm gần đây.  

– Các DNNVV đóng góp hàng tỷ đồng vào hoạt động sản xuất trong hai thập kỷ 
qua: vài năm trở lại đây, DNNVV có thể thúc đẩy xuất khẩu, tăng thu nhập, đóng góp 
thuế, đầu tư, tạo việc làm và đô thị hoá. 

– Hà Nội là trung tâm văn hoá, có số lượng sinh viên tốt nghiệp đại học gia tăng và 
có nhiều người muốn khởi sự doanh nghiệp tại Hà Nội. 

– Dịch vụ tư vấn quản lý và phát triển kinh doanh cho DNVVN khá phổ biến so với 
các địa phương khác. 

3.2. Điểm yếu 

– Năng suất lao động thấp do vẫn thiếu công nghệ hiện đại, vốn và chất lượng nhân công. 

 – Thiếu kinh phí đầu tư đổi mới công nghệ, chất lượng sản phẩm, nghiên cứu và 
phát triển. 

– Kiến thức/kinh nghiệm quản trị doanh nghiệp, trách nhiệm xã hội và điều kiện 
làm việc còn yếu. Hầu hết các doanh nghiệp thiếu phương tiện hoặc chiến lược dài hạn 
cho sự tăng trưởng 

– Chất lượng lao động/ điều kiện làm việc trong khu vực DNNVV còn hạn chế.  

– Các DNNVV thiếu tầm nhìn chiến lược trước tầm quan trọng của các hệ thống 
quản lý chất lượng (bao gồm cả ISO 9.001-2.000, HACCP), xây dựng thương hiệu… 

– Khả năng tài chính của khu vực tư nhân còn hạn chế, xét về khả năng sinh lời, lợi 
nhuận trên vốn, lợi nhuận trên tài sản. 

– Liên kết kinh doanh giữa các doanh nghiệp Việt Nam yếu, đặc biệt là mối liên kết 
giữa các DNNVV với các doanh nghiệp lớn, doanh nghiệp có vốn đầu tư nước ngoài. 

– Hà Nội thiếu nhóm doanh nghiệp có quy mô trung bình. Hiện Hà Nội có tới 81% doanh 
nghiệp có vốn dưới 10 tỷ đồng, và 92% doanh nghiệp sử dụng ít hơn 50 nhân công.  

 Đứng trước yêu cầu phát triển của khu vực DNNVV Hà Nội, UBND thành phố Hà 
Nội vừa ban hành Kế hoạch thực hiện Nghị quyết số 22/NQ-CP của Chính phủ về trợ 
giúp phát triển DNNVV. Theo đó, thành phố sẽ xin ý kiến các bộ, ngành, Trung ương 
nghiên cứu thành lập Quỹ Phát triển DNNVV, Quỹ Bảo lãnh Tín dụng với mục đích tài 
trợ các chương trình giúp nâng cao năng lực cạnh tranh cho DNNVV, chú trọng hỗ trợ 
hoạt động đổi mới phát triển sản phẩm có tính cạnh tranh cao và thân thiện với môi 
trường; đầu tư, đổi mới trang thiết bị kỹ thuật, công nghệ tiên tiến; phát triển công nghiệp 
hỗ trợ; nâng cao năng lực quản trị doanh nghiệp… 

UBND thành phố cũng sẽ công bố công khai quỹ đất để thực hiện đầu tư xây dựng 
các khu, cụm công nghiệp, làng nghề cho các DNNVV có nhu cầu thuê làm mặt bằng sản 
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xuất, kinh doanh hoặc di dời ra khỏi nội thành, nội thị để đảm bảo cảnh quan môi trường 
và phù hợp quy hoạch. 

Thành phố Hà Nội sẽ khuyến khích các DNNVV đầu tư đổi mới công nghệ, thiết bị 
kỹ thuật theo chiến lược phát triển và mở rộng sản xuất đối với các sản phẩm xuất khẩu, 
sản phẩm công nghiệp hỗ trợ; giới thiệu và cung cấp thông tin về công nghệ, thiết bị cho 
các DNNVV, hỗ trợ đánh giá và lựa chọn công nghệ. Hàng năm, thành phố cũng triển 
khai các chương trình xúc tiến thương mại, đầu tư với mục đích trợ giúp các DNNVV mở 
rộng, tìm kiếm thị trường, cơ hội đầu tư trong và ngoài nước.  

Trên cơ sở mục tiêu, nhiệm vụ trợ giúp phát triển DNNVV trong thời gian tới, 
UBND thành phố đã giao nhiệm vụ cho các Sở Kế hoạch và Đầu tư là cơ quan chủ trì, đầu 
mối xây dựng, tổng hợp, báo cáo về kế hoạch hỗ trợ phát triển DNNVV; xây dựng kế 
hoạch trợ giúp phát triển DNNVV vào kế hoạch 5 năm giai đoạn 2011 – 2015 phát triển 
kinh tế - xã hội Thủ đô. Sở Công thương sẽ phải hoàn thành quy hoạch tổng thể phát triển 
công nghiệp; các khu, cụm công nghiệp trên địa bàn; quy hoạch tổng thể phát triển nghề 
và làng nghề; xây dựng các chương trình xúc tiến thương mại; điều chỉnh các chính sách 
về hỗ trợ sản phẩm công nghiệp chủ lực, hỗ trợ xây dựng thương hiệu, trong đó có cơ chế 
hỗ trợ DNNVV. Sở Tài chính cũng được giao nhiệm vụ phối hợp với các ngành trình 
UBND thành phố kinh phí xây dựng các cơ chế chính sách, đề án. Chủ trì phối hợp với 
Ngân hàng Nhà nước – chi nhánh Hà Nội nghiên cứu thành lập Quỹ Phát triển DNNVV 
và Quỹ Bảo lãnh Tín dụng thành phố. Cục Thuế Hà Nội có kế hoạch phối hợp với Sở Kế 
hoạch và Đầu tư thực hiện “một cửa liên thông” trong việc đăng ký mã số thuế với thành 
lập doanh nghiệp.  

UBND thành phố Hà Nội cũng đã và đang đề nghị các quận, huyện, thị xã tạo điều 
kiện cho các DNNVV phát triển, đẩy mạnh cải cách thủ tục hành chính theo Đề án 30 của 
Chính phủ, nhằm giảm thiểu các chi phí giao dịch hành chính, tiết kiệm thời gian, hỗ trợ 
các DNNVV tham gia vào thị trường một cách thuận lợi.  

4. Sáng kiến của các hiệp hội doanh nghiệp và của DNNVV Thủ đô  

Bên cạnh sự phát triển của các DNNVV Hà Nội là sự phát triển mạnh mẽ các hiệp 
hội doanh nghiệp và các tổ chức hỗ trợ phát triển doanh nghiệp. Hoạt động của các hiệp 
hội ngày càng phong phú hướng tới chia sẻ kiến thức và kinh nghiệm sử dụng các công 
cụ quản lý hiện đại như tổ chức hội thảo, đào tạo, tư vấn, xúc tiến thương mại, xuất bản 
các bản tin. Hoạt động của các hiệp hội đã từng bước tạo được niềm tin với các DNNVV 
và góp phần vào sự phát triển của DNNVV. Điển hình là hoạt động của các hiệp hội như: 
Hiệp hội Doanh nghiệp Hà Nội; Hiệp hội DNNVV Hà Nội; Hiệp hội Công thương Hà 
Nội, Hiệp hội Doanh nhân nữ Hà Nội… 

Cùng với những sáng kiến hỗ trợ của các hiệp hội và các tổ chức hỗ trợ của địa 
phương, các DNNVV Hà Nội còn nhận được sự hỗ trợ của các tổ chức xúc tiến và các hiệp 
hội doanh nghiệp ở cấp quốc gia đóng trên địa bàn Hà Nội, trong đó phải đặc biệt kể đến 
vai trò của Phòng Thương mại và Công nghiệp Việt Nam và các hiệp hội như: Hiệp hội 
DNNVV Việt Nam, Hiệp hội Làng nghề Việt Nam, Hiệp hội Doanh nghiệp trẻ… 

Với sự hỗ trợ phát triển của các hiệp hội doanh nghiệp nói trên, của các cơ quan 
chính quyền thành phố Hà Nội và của các tổ chức hỗ trợ phát triển, các DNNNV Thủ đô 
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đã rất chủ động trong việc tìm kiếm nguồn hỗ trợ cho chính mình. Những nỗ lực này bao 
gồm việc thành lập các hiệp hội kinh doanh nhằm mục đích hỗ trợ các thành viên vượt 
qua một loạt các khó khăn, thử thách, chẳng hạn như: tiếp cận thông tin của các thị 
trường nước ngoài, tổ chức các khoá đào tạo, marketing phối hợp.  

 

Phát triển công nghiệp phụ trợ là một trong những sáng kiến quan trọng của các 
doanh nghiệp Thủ đô để phát triển DNNVV. Cùng chung tay hợp tác phát triển ngành 
công nghiệp hỗ trợ tại Hà Nội, tháng 7/2010, tại Hà Nội, UBND thành phố Hà Nội đã tổ 
chức lễ ký kết thoả thuận hợp tác phát triển ngành công nghiệp hỗ trợ. Các đơn vị tham gia 
lễ ký kết gồm Trung tâm Hỗ trợ Doanh nghiệp Nhỏ và Vừa (SMEPC), Phòng Thương mại 
và Công nghiệp Việt Nam (VCCI), Sở Công thương Hà Nội, Ban Quản lý các Khu công 
nghiệp và chế xuất Hà Nội (HIZA), Ngân hàng Phát triển Việt Nam (VDB), Ngân hàng 
Nông nghiệp và Phát triển Nông thôn (Agribank) và Công ty Cổ phần Phát triển Đầu tư 
N&G (N&G Corp) - chủ đầu tư khu công nghiệp HANSSIP. Trong bối cảnh hiện nay, công 
nghiệp hỗ trợ đóng vai trò quan trọng là chìa khoá để giải quyết một số vấn đề cơ bản của 
nền kinh tế, phát huy tối đa nguồn lực đầu tư của các doanh nghiệp trong nước, đặc biệt là 
các DNNVV. Công nghiệp hỗ trợ còn đóng vai trò nâng cao giá trị gia tăng đối với sản 
phẩm công nghiệp xuất khẩu, góp phần giảm nhập siêu cho nền kinh tế và tạo việc làm cho 
người lao động. Việc hợp tác nói trên chắc chắn sẽ mang lại nhiều cơ hội phát triển cho các 
DNNVV Thủ đô Hà Nội, góp phần nâng cao năng lực cạnh tranh, chủ động hội nhập, phát 
triển xứng tầm với Thủ đô Hà Nội 1000 năm tuổi.  
 
                                                 
CHÚ THÍCH 
 
1  Bảy tháng đầu năm số lượng vốn đăng ký tăng đột biến do có nhiều doanh nghiệp nhà nước chuyển đổi 

sang hoạt động theo Luật Doanh nghiệp. Nguồn. Cục phát triển doanh nghiệp/ Bộ Kế hoạch và Đầu tư. 
 

 


